
解説 
ワーク 
事例 

経営の全体が見えているか。 
【経営量感力テスト】【ビジネスシナリオMAP】     

ビジョンを３つのフィルターで書き出す。 
【モノ・コト・スガタ】            

社会からの期待は何か。業界が求められていることは何か。顧客の欲求とは何か。 
【顧客価値創造MAP】【消費者環境分析・ヒットヒント】 

見える資産と見えない資産。 
７つの経営資産棚卸から強み弱みを抽出し方向性を与える。 
 

ビジョンに至る経営の目玉、時間軸と事業の道筋を明確にする。 
【問題課題整理一覧表】で方針を策定する。 
 

部門、プロジェクト、個人へミッションを与え組織を動かす。 
ビジネスシナリオの伝え方を確認する。【３分間で伝える話力】 

7/９ 
（木） 

9/10 
（木） 

11/5  
（木） 

1/14  
（木） 

 3/4   
（金） 

5/12  
（木） 

■参加費  各回12,000円 全6回60,000円 
振込先 みずほ銀行 赤羽支店 普通8044568 ㈱ライフ経営 

下記を記入の上、FAXにてお申し込みください。 （０３－３９０１－５６００） 

参加希望日 全6回  
 7/9(木）・9/10（木）・11/5（木）・1/14（木）・3/4（金）・5/12（木） 

会社名 

参加者名 

住  所  

電話番号 

FAX番号 

講師：㈱ＬＤＳＳ 代表取締役 池田重樹   開催場所：西川会計 ２Ｆ研修室  


